


Eine digitale, englischsprachige Version finden Sie auf 
unserer Website oder durch Scannen dieses  
QR-Codes.

A digital and English edition can be found on our 
website or by scanning this QR code.

https://www.acron.de/
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«Immobilien können weder 
verloren gehen noch gestohlen 
oder davongetragen werden.
Mit gesundem Menschenverstand 
gekauft, vollständig bezahlt 
und mit angemessener Sorgfalt 
verwaltet, handelt es sich um
die sicherste Investition der Welt.»

Franklin D. Roosevelt

ÜBER ACRON
Unternehmensleitbild
ACRON in Zahlen
Track Record der letzten zehn Jahre

IN
H

AL
T

DAS ACRON ASSET
Unsere Anlageklassen? Alles andere als gewöhnlich.
Kurzer Überblick über unsere Trophy Assets. 
 

LERNEN SIE ACRON KENNEN
Vier Büros mit gebündelter Kompetenz
Investieren mit ACRON: unsere Investmentstruktur
Werden Sie Clubmitglied: die Club Deals von ACRON
Unsere Anlagestrategie

ACRON ALS PARTNER
Akquisitionsprofil 
Kontakt
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Unser Unternehmensleitbild
Als familiengeführte Immobilieninvestmentgesellschaft 
im Familienbesitz bietet ACRON ihren Investoren schon 
seit 1981 die Möglichkeit, Teil der ACRON-Familie mit 
ihren exklusiven Anlageobjekten auf der ganzen Welt zu 
werden; dabei liegt der Schwerpunkt auf Europa und den 
USA als unseren Hauptmärkten. 
 
Seither ist es unsere Mission, unser eigenes wie auch 
das Vermögen unserer Investoren verantwortungsvoll, 
transparent und sicher einzusetzen, während wir Seite 
an Seite mit unseren Anlegern investieren. Dank einer 
massgeschneiderten, fundierten Anlagepolitik, bei der 
Sicherheit und Transparenz an erster Stelle stehen, wird 
das Vermögen bewahrt und vermehrt, um erfolgreich an 
die kommende Generation weitergegeben zu werden.

Das ist unser Verständnis von Nachhaltigkeit 
und echtem Vermögensaufbau. 

Unser Bekenntnis?
Halte es einfach 
und geradlinig.

Unsere Mission?
Leidenschaft für Immobilien,
Exzellenz als Antrieb.
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ACRON IN ZAHLEN
(Stand Januar 2023)

USA

Schweiz

Deutschland

Österreich

Luxemburg

Brasilien

1in Relation zum Transaktionsvolumen

Assets under Management
USA

Assets under Management
CH

Assets under Management
Europe

GEGRÜNDET IN

1981
+40 JAHRE 
AN ERFAHRUNG
& ERKENNTNISSEN

CHF 2'420'474'000
TRANSAKTIONSVOLUMEN (GESAMT)

Hinweis: 
Die neuesten Zahlen finden Sie auf unserer Website, indem Sie den QR-Code scannen oder anklicken.

USA
59,0%Schweiz

26,0%

ASSETS UNDER 
MANAGEMENT 

REGIONALE 
ALLOKATION1

Europa
15,0%

Brasilien
2,0 %

Deutschland
5,0 %

Österreich
5,0 %

Schweiz
33,0 %

USA
51,0 %

Luxemburg
4,0 %

TRANSAKTIONS-
VOLUMEN
(GESAMT)

REGIONALE
ALLOKATION1

https://www.acron.ch/de/acron-gruppe/digitaler-content
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ACRON IN ZAHLEN
(Stand Januar 2023)

51
VERKAUFTE
OBJEKTE 

DURCHSCHN.
REALISIERTE IRR
USA & EUROPE

15,0% DURCHSCHN. 
IRR (PROGNOSE)
USA & EUROPE

14,1%14
OBJEKTE UNTER 
VERWALTUNG Hinweis: 

Die neuesten Zahlen finden Sie auf unserer Website, indem Sie den QR-Code scannen oder anklicken.

Hotel

Office

Retail

Senior Living

Multifamily

Logistics

ANLAGEKLASSEN 
NACH INVESTMENT-

VOLUMEN2

Hospitality
34,9 %

Office
33,9 %

Retail
12,8 %

Senior Living
12,1 %

Multifamily
5,0 %

Logistics
1,3 %

2in Relation zum Investmentvolumen

Core

Development

Value Added

Core
47,0 %

Value Add
21,0 %

Development
32,0 %

INVESTMENT- 
TYP 

AUFSCHLÜSSELUNG1

1seit 1990

https://www.acron.ch/de/acron-gruppe/digitaler-content


ACRON IMAGEBROSCHÜRE | 12 ACRON IMAGEBROSCHÜRE |  13

1Eigenkapital gesamt
CHF 810'000'000

Schweiz
31 %

Deutschland
12 %

Saudi-Arabien
9 %

Vereinigtes Königreich
8 %

Luxemburg
7 %

Kanada
6 %

Katar
5 %

Österreich
4 %

Frankreich
4 %

Guernsey
3 %

USA
3 %

Mexiko
2 %

Italien
2 %

Liechtenstein
2 % Andere

2 %

Gesamtes Eigenkapital1 pro Land (letzte 10 Jahre) ab März 2023

EINE FIRMA, EINE MISSION: 
VERMÖGENSAUFBAU.

CHF 40'066'000

CHF 121'026'000

CHF 121'570'000

CHF 808'691'000
CHF 1'238'686'000

CHF 90'436'000

SCHWEIZ

DEUTSCHLAND

ÖSTERREICH

(KANADA)
(SKANDINAVIEN)

Zielinvestitionsländer sind in  
Klammern angegeben.

(IRLAND)
(BENELUX)

BRASILIEN

USA

LUXEMBURG

VON AUSTIN BIS ZERMATT:
UNSER TRANSAKTIONSVOLUMEN  
RUND UM DEN GLOBUS. 

Transaktionsvolumen pro Land 
(Gesamtvolumen CHF 2'420'474'000) Stand Januar 2023
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NATÜRLICH KENNEN WIR UNSERE ZAHLEN.
ABER WIR KENNEN AUCH UNSERE INVESTOREN.

EIN TRAGFÄHIGER BEWEIS DES 
VERTRAUENS UND DES ERFOLGS: 
WENN INVESTOREN ERNEUT INVESTIEREN.

Gesamtinvestition von Wiederanlegern, 
aufgegliedert nach Gruppen in Prozent 
(vergangene Dekade)

40%
CHF 320'000'000

1 Investment

2 – 5 Investments
CHF 376'000'000

46%

6 – 10 Investments
CHF 113'000'000

14%

In den vergangenen 10 Jahren waren unsere 791 Investoren 
aus 30 Ländern auf 4 Kontinenten im Gesamtvolumen von 
CHF 810'000'000 in 40 Projekten mit einem durchschnitt-
lichen Betrag von CHF 1'024'000 investiert.

Unser Bekenntnis zu Transparenz, Zusammen-
arbeit und gemeinsamem Erfolg macht uns ein-
zigartig und stellt sicher, dass unsere Kunden ihre 
Anlageziele erreichen.

Wir investieren unser eigenes Geld Seite an 
Seite mit unseren Kunden und fördern dadurch 
die Gleichschaltung von Interessen und Zielen.  
Unsere Struktur der Club Deals bietet im Vergleich 
zu Fonds vielerlei Vorteile wie beispielsweise eine 
höhere Flexibilität bei den Konditionen, eine grös-
sere Investitionskontrolle, niedrigere Gebühren, 
eine engere Verbindung zu anderen Investoren 
und zum Managementteam und eine schnellere 
Entscheidungsfindung, da weniger Investoren am 
Prozess beteiligt sind.

Zudem bietet ACRON Investoren die Freiheit, 
die von ihnen präferierten Anlageobjekte, Asset
klassen und Aufteilungen auszuwählen. So er-
halten sie eine passgenaue Leistung, die ihren 
Zielen und ihrer Risikobereitschaft entspricht.

Aufteilung Eigenkapital gesamt 
in Prozent (vergangene Dekade)

Gesamtvolumen CHF 810'000'000
Stand März 2023

Top 10 der Investoren

Verbleibende  
Investoren

52%
48%

Die Entscheidung zur 
Diversifikation liegt stets 
beim Investor.

Unsere Investoren sind weitaus mehr als nur 
Zahlen in einem Rechenwerk:
Sie geben Zeugnis von der Qualität unserer Arbeit 
und den stabilen Beziehungen, die wir mit ihnen 
aufbauen konnten. Einige davon bestehen 
schon seit mehr als 20 Jahren.

Aufbau dauerhafter 
Beziehungen zu Investoren

Gesamtvolumen CHF 810'000'000
Stand März 2023



MULTIMEDIA INHALT
ZEITRAFFER BAUABLAUF

MULTIMEDIA INHALT
ZEITRAFFER BAUABLAUF

MULTIMEDIA INHALT
ZEITRAFFER BAUABLAUF
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TRACK RECORD
Auszug abgewickelter Objekte seit 2009 (Stand März 2023)

MULTIMEDIA INHALT
THE SABLE HOTEL 
AT NAVY PIER, Chicago IL, USA

LAND ASSETKLASSE IRR1 
(NETTO) DER 
INVESTOREN 

MULTIPLE 
(NETTO) DER 
INVESTOREN

NAME DES ASSETS TYP HALTE
DAUER 
IN JAHREN

CHE Hospitality 18,7 % 1,9 Radisson Zurich Airport Development 4

CHE Office 8,4 % 2,3 T-Systems Core 13

CHE Hospitality 9,6 % 1,9 Steigenberger Hotel Core 10

USA Mixed 9,4 % 1,7 Stonebriar Commons Development 6

CHE Mixed 8,4 % 1,8 Fiege Core 10

CHE Office 10,2 % 1,8 Portikon Core 8

CHE Retail 6,8 % 1,2 Näfels Core 2

DEU Hospitality 8,9 % 1,2 Steigenberger Airport Hotel Development 3

USA Office 12,5 % 1,3 10 UN Core 3

AUT Mixed 14,5 % 1,8 Wien West Core 5

BRA Hotel 4,7 % 1,1 Hotel Gloria Value Added 1

USA Hospitality 17,0 % 1,6 Fisherman’s Wharf Hotel Value Added 3

CHE Office 18,2 % 1,3 Portikon, T-Systems Core 4

USA Multifamily 15,3 % 1,5 Lake Carolyn Development 4

USA Multifamily 37,3 % 1,9 Belterra Village Residential Development 2

1realisierter IRR p.a. (nach Abzug von Gebühren und Provisionen)

BELTERRA VILLAGES, AUSTIN TX, USATHE HEY HOTEL, INTERLAKEN, SCHWEIZ

KIMPTON OVERLAND HOTEL, ATLANTA GA, USA

WOODEN, LEUDELANGE, LUXEMBURG

FISHERMAN’S WHARF, SAN FRANCISCO CA, USA

SOONER STATION, NORMAN OK, USA
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https://www.youtube.com/watch?v=fFUTMr1O0xQ
https://www.youtube.com/watch?v=PQMprnY2B_o
https://www.youtube.com/watch?v=3CTJBTTt6Zs
https://www.youtube.com/watch?v=ZPfbNAb5ino
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LERNEN SIE ACRON KENNEN ERSTKLASSIGE LEISTUNG BRAUCHT EIN 
ERSTKLASSIGES MANAGEMENT. 

UNSER 
ERFOLGSFAKTOR?

BERUFS- 
ERFAHRUNG!  

296 JAHRE INSGESAMT 
21,1 JAHRE PRO KOPF

Kai Bender
Group CIO
CEO ACRON Germany
kai.bender@acron.de

Claudia Schön
Group Investor Relations
Dpt. Managing Director
claudia.schoen@acron.de

Henrik Peters
Director Key Clients
henrik.peters@acron.de

Sebastian Hoffmann
Director Asset Management
sebastian.hoffmann@acron.de

ACRON Deutschland
Neuer Zollhof 3
40221 Düsseldorf

+49 211 912 41 00
info@acron.de

Peer Bender
Group CEO
peer.bender@acron.ch

André Lagler
Managing Director
andre.lagler@acron.ch

Jonas Lindblom
Managing Director
jonas.lindblom@acron.ch

Lukas Jegher
Group CFO
lukas.jegher@acron.ch

ACRON Schweiz
Haus zur Kaufleuten
Pelikanstrasse 18
8001 Zürich

+41 44 204 34 00
info@acron.ch

Greg Wilson 
CEO North America
gw@acronusa.com

Claudia Powers
Managing Director 
North America
claudia.powers@acronusa.com

Alexandra Han
Director Asset Management
aah@acronusa.com

Carole Hoffman
Director of Acquisitions 
and Transactions
cjh@acronusa.com

ACRON USA 
2424 E 21st Street Ste 150
Tulsa - OK 74114
USA

+1 918 587 99 01
info@acronusa.com

Ertan Isen
Group CLO
CEO Luxembourg
ertan.isen@acron.lu

Tadas Mazeika
Fund Director
tadas.mazeika@acron.lu

ACRON Luxemburg
31 rue de Hollerich
1741 Luxemburg

+352 27 85 83 87
info@acron.lu
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INDIREKTE INVESTMENTS CLUB DEALS VON ACRON DIREKTE INVESTMENTS

Unbegrenzte Zahl von Investoren  Investorenclub mit gleichlaufenden 
Interessen

 Ein einzelner Investor

Auf Ebene der Investoren kein 
Know-how erforderlich



Know-how wird vom Sponsor 
bereitgestellt, sodass Anleger 
auch in Projekte ausserhalb ihres 
Erfahrungsbereichs investieren können

Investoren müssen Know-
how mitbringen, wodurch 
die Anlagemöglichkeiten auf 
einfache Investments  
beschränkt sind

Passives Investment Aktives Investment –  
«der Investor hat Mitspracherecht»

 Aktives Investment

Begrenzte Transparenz Volle Transparenz  Volle Transparenz

Kein finanzielles Risiko vor dem 
Closing

 Kein finanzielles Risiko vor dem Closing
Finanzielles Risiko für den 
Investor vor dem Closing (Kosten 
im Vorfeld des Erwerbs)

Depotfähiges Investment  Depotfähiges Investment Nicht depotfähiges Investment

Diversifiziert - ohne 
Einflussnahme des Investors

Entscheidung zur Diversifikation auf 
Ebene des Investors

 Keine Diversifikation: eine einzige 
Anlageimmobilie

Investitionsdruck seitens des 
Managers Kein Investitionsdruck  Kein Investitionsdruck

Gebührenorientiertes Modell: 
Anreiz zum Halten von 
Investments

Gleichlaufendes Interesse mit dem 
Investor - Mitinvestition mit denselben 
Interessen: Exit- und Leistungsanreiz

 Fokus auf Wertzuwachs und 
Rendite

Niedrige Renditen Hohe Renditen 
Hohe Renditen oder persönliche 
Vorteile (Wohnungen zur 
Eigennutzung)

Niedrige bis hohe 
Eigenkapitalbindung

 Mittlere bis hohe Eigenkapitalbindung  Volle Eigenkapitalbindung

INVESTOR CLUB

PROPERTY

INVESTMENT FEEDERS
(SWISS S.A. / LUX S.C.S.)

HOLDING COMPANY

PROPERTY COMPANY

Investment Company

Class A member

ACRON GROUP

HALTE ES EINFACH UND TRANSPARENT:
EINE ANLAGEIMMOBILIE, EINE STRUKTUR.
Mit ACRON investiert man nicht einfach nur in Fondsanteile. Bei uns sind die Investoren direkt  
am Geschehen beteiligt. Sie wissen zu jeder Zeit, wo ihr Geld angelegt ist, und geniessen die volle  
Kontrolle und Transparenz über ihre Immobilieninvestition - so direkt wie möglich.

INVESTIEREN MIT ACRON
UNSERE ANLAGESTRUKTUR.

WERDEN SIE CLUBMITGLIED: 
DIE CLUB DEALS VON ACRON
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UNSERE ANLAGESTRATEGIE 
EINZIGARTIGER ERFOLG ERFORDERT  
MASSGESCHNEIDERTE DISZIPLIN.

1
IDENTIFIZIERUNG DES 
INVESTMENTS
Unser Akquisitions-Team 
prüft sorgfältig verschiedene 
Objekte, die uns direkt oder 
uns über unser Netzwerk 
angeboten werden, z.B. 
durch lokale Entwicklungs- 
oder Managementpartner.

2 DUE DILIGENCE
Nach der Entscheidung, 
ein Projekt zu erwerben, 
wird eine gründliche Prü-
fung der Anlagemöglichkeit 
durchgeführt. Dies be-
inhaltet Finanzierungsver-
handlungen, Design- oder 
Projektänderungen.

3 STRUKTURIERUNG DER 
AKQUISITION & START 
DER MARKTSONDIERUNG
An dieser Stelle beginnt die 
Marktsondierung, um das 
Interesse potenzieller Inves-
toren abzuschätzen.

4
ANFRAGE FÜR  
FINANZIERUNGS
ANGEBOTE 
Die Wahl der richtigen Finan-
zierungsstruktur trägt zum 
Erfolg unserer Investments 
bei.

5
REGULATORISCHE 
ASPEKTE 
Wir stellen sicher, dass alle 
regulatorischen Vorschriften 
ordnungsgemäss berücksich-
tigt und behandelt werden.

ACRON ÜBERNIMMT VERANTWORTUNG UND RISIKO ZU 100 %

6
KOMPLETTIERUNG DER 
INVESTITIONSBEDINGUNGEN
Notwendige Voraussetzungen 
werden erfüllt, z. B. die Beschaf-
fung von Eigenkapital für den 
Start oder den Abschluss einer 
Finanzierungsrunde.  
Das Entwicklungsrisiko wird 
durch eine nachhaltige Fertig-
stellungsgarantie abgedeckt.

WACHSTUM DURCH WEALTH-MANAGEMENT
UNSERE HAUSEIGENEN VERMÖGENSMANAGER 
ERWIRTSCHAFTEN STABILEN WERTZUWACHS.

7
VERTRIEB UND EIGENKAPITAL-
FINANZIERUNG; KAPITALABRUF 
INVESTOREN
Sobald die Investoren an Bord sind, er-
folgt die Eigenkapitalfinanzierung und 
die Unterzeichnung eines Darlehens-
vertrags für Erwerbs- oder Bauzwecke.

8 FINANZIERUNG UND CLOSING
Diese Phase umfasst in der Regel 
den Erwerb des Grundstücks, die 
Übertragung des Eigentums und 
die Auszahlung von Baukrediten.

9ASSET MANAGEMENT
ACRON setzt Massnahmen 
zur Werterhaltung von Be-
standsimmobilien und zur 
Steigerung der Rendite um.

10VERMÖGENSAUFBAU
Der Exit generiert Rendite 
und Vermögensaufbau.

ÜBERGANGSPERIODE BIS ZUM EXIT EXIT



DAS ACRON ASSET
UNSERE ANLAGEKLASSEN?
ALLES ANDERE ALS GEWÖHNLICH.
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THE SABLE HOTEL AT NAVY PIER, 
CHICAGO IL, USA
CURIO COLLECTION BY HILTON

MULTIMEDIA INHALT
THE SABLE AT NAVY PIER
ALLGEMEINER ÜBERBLICK
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Unabhängig von der Assetklasse sind unsere  
Immobilien mehr als nur Liegenschaften.
Sie sind weit mehr als das – sie erzählen ausser-
gewöhnliche Geschichten an einzigartigen, erst-
klassigen Standorten. Mit ihrer lokalen Präsenz 
in der Schweiz und den USA ist ACRON seit 40 
Jahren mit exklusiven Investments erfolgreich.

Wir schaffen die Verbindung zwischen Investoren 
und einzigartigen Immobilien.

UNSER TYP IST 
IM GRUNDE 
SEHR EINFACH:
EINZIGARTIG.

DAS ERSTE UND EINZIGE HOTEL AUF DEM HISTORISCHEN NAVY PIER.

https://www.youtube.com/watch?v=ZPfbNAb5ino
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^^

HOSPITALITY – 
KIMPTON 
OVERLAND 
HOTEL
ATLANTA GA, USA

FIRST COMES BUSINESS, 
THEN COMES LEISURE. 
WHY NOT HAVE BOTH? BLEISURE!

MULTIMEDIA INHALT
ZEITRAFFER BAUABLAUF

MULTIMEDIA INHALT 
(ENGLISCH)
PORSCHE EXPERIENCE 
CENTER NORTH AMERICA

EIN AUSGEPRÄGTES 
FEINGEFÜHL FÜR 
IMMOBILIEN  
& STANDORTE
Was haben ein Hotel am Porsche Experience 
Center am Flughafen Atlanta, ein Hotel in einem 
exklusiven Skigebiet in Aspen, ein Hotel mit der 
grössten Rooftop-Bar der Welt und ein charman-
tes Schweizer Hotel in Interlaken gemeinsam?

Sie gehören zu unserem Assetportfolio und sind 
jedes für sich auf eigene Art ungewöhnlich – und 
damit Anziehungspunkt für Gäste.

ACRON baut Brücken zwischen Investoren 
und einzigartigen Immobilien.

WAS IST EIGENTLICH «BLEISURE»?
Bleisure Travel beschreibt den Trend, Arbeit 
(Business) und Freizeit (Leisure) miteinander zu 
verbinden (Bleisure) und während Dienstreisen 
die Umgebung zu erkunden oder nach der Arbeit 
noch einige Urlaubstage anzuhängen. Dieser 
Trend wird sowohl von Arbeitnehmern als auch 
Arbeitgebern immer beliebter, da er zu einem 
ausgeglichenen Leben und somit zu zufriedene-

ren Mitarbeitern führt. Unternehmen profitieren 
von dieser Kombination aus Job und Freizeit, in-
dem sie das Wohlbefinden ihrer Mitarbeiter stei-
gern. Auch flexible Unterkünfte und attraktive 
Standorte mit einem breiten Freizeitangebot 
und kulturellen Highlights sind für die Bleisure-
Philosophie entscheidend.
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https://www.youtube.com/watch?v=PQMprnY2B_o
https://www.porschedriving.com/atlanta


Eine vorzügliche Küche, exzellente Standorte und die Möglichkeit einzigartiger Erfahrungen 
und Aktivitäten. Ob es nun ein Abendessen in einem preisgekrönten Restaurant ist, ein Drink 
in der grössten Rooftop-Bar der Welt oder der hoteleigene Zugang zur Skipiste: All dies 
macht unsere Immobilien zu etwas ganz Besonderem und hebt sie von der Konkurrenz ab.

AUS DEM SCHLUMMER ERWACHT:
ZURÜCK ZU ALTEM GLANZ  
UND DARÜBER HINAUS
ZWEI GESCHICHTEN EINER  
VORTREFFLICHEN WANDLUNG.

29

«Vision ist die Kunst zu sehen, 
was für andere unsichtbar ist.»
Jonathan Swift

Wir erkennen den besonderen Wert eines Objektes und 
schaffen mit unseren Experten und einer über 40-jährigen 
Erfahrung bleibende, zeitlose Immobilien, die einfach 
phänomenal sind.

«Wenn an attraktiven Standorten spektakuläre Objekte 
entstehen.» ist für uns nicht nur eine Phrase - das ist unser 
Credo, dem wir in all unseren Projekten folgen.

EIN ATEMBERAUBENDER BLICK AUF DAS PANORAMA VON INTERLAKEN.THE HEY HOTEL, INTERLAKEN, SCHWEIZ. INNENANSICHT.

DEM BESONDEREN 
VERPFLICHTET:

BEI UNSEREN HOTELASSETS GEHT 
ES NICHT NUR UM UNTERBRINGUNG. 
ES GEHT UM ERFAHRUNGEN.

ACRON IMAGEBROSCHÜRE | 28
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ZIMMER MIT AUSSICHT: 
SUITE-IMPRESSION MIT BALKON
THE HEY HOTEL INTERLAKEN

KULINARISCHES HIGHLIGHT:
 RESTAURANT UND BAR 

THE HEY HOTEL INTERLAKEN

31

HOSPITALITY – 
THE HEY HOTEL 
INTERLAKEN, SCHWEIZ

MULTIMEDIA INHALT
WEBSITE THE HEY HOTEL
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https://www.theheyhotel.ch/de
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HOSPITALITY – 
DAS VIEWLINE RESORT SNOWMASS, 
AUTOGRAPH COLLECTION BY MARRIOTT
SNOWMASS VILLAGE CO, USA

MULTIMEDIA INHALT
IMPRESSIONS OF 
THE VIEWLINE RESORT 

VERJÜNGTER RETRO CHARM:
DIE LOBBY MIT BARBEREICH
DAS VIEWLINE RESORT SNOWMASS

KULINARISCHES HIGHLIGHT:
 «STARK’S ALPINE GRILL» 

RESTAURANT IM VIEWLINE RESORT SNOWMASS
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https://www.viewlineresortsnowmass.com/gallery/


U.S. SENIOR LIVING DIE «SILVER SOCIETY»: 
ORTE SCHAFFEN FÜR DEN  
WOHLVERDIENTEN RUHESTAND.
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Mit zunehmendem Alter der Generation der Baby 
Boomer wächst auch die Nachfrage nach Wohnanlagen 
für Senioren. Wir wissen um die Bedeutung von 
Investments in Immobilien, die Senioren Komfort, 
Pflege und eine hohe Lebensqualität bieten.

Mit Sorgfalt wählt unser Team Objekte in erstklassigen 
Lagen mit überragenden Angeboten und hochkarätigen 
Managementteams aus, damit die Investments 
unserer Kunden nicht nur beeindruckende Renditen 
erwirtschaften, sondern auch positiv Einfluss auf das 
Leben von Senioren nehmen.

KOMFORT UND PFLEGE: 
SENIOR LIVING IN  
DEN USA



Wer hätte geglaubt, dass der Ruhestand so stilvoll aussehen kann? Unser Objekt, «The Hacienda 
at Georgetown», ist ein grossartiger Ort für den Ruhestand: grosszügige Wohneinheiten und eine 
Anlage mit allen erdenklichen Annehmlichkeiten wie Cafés, Kosmetikstudios, Spielsälen und 
sogar einem Restaurant mit Barbereich.

WOHNBEREICH EINER WOHNEINHEIT | THE HACIENDA AT GEORGETOWN

IST ES EIN HOTEL? EIN LUXUSKOMPLEX? 
NEIN, ES IST SENIOR LIVING!

KÜCHENBEREICH IN EINER WOHNEINHEIT
THE HACIENDA AT GEORGETOWN

WOHNBEREICH IN EINER WOHNEINHEIT
 THE HACIENDA AT GEORGETOWN
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ALTERN, ABER MIT STIL:
KOSMETIKSTUDIO IN «THE HACIENDA AT GEORGETOWN»

DAS NEUE ZEITALTER 
DES SENIOREN
WOHNENS:

«DIE GENERATION DER BABY 
BOOMER ERREICHT DEN  
RUHESTAND UND SORGT FÜR  
GROSSE VERÄNDERUNGEN.»

KULINARISCHES HIGHLIGHT:
DAS HAUSEIGENE RESTAURANT «ALMA» 
IN «THE HACIENDA AT GEORGETOWN»

MULTIMEDIA INHALT
AUSTIN CULTUREMAP  
STEPHAN PYLES’ RESTAURANT «ALMA»  
IN THE HACIENDA AT GEORGETOWN

Getrieben vom demographischen Wandel, 
nimmt die Nachfrage nach auf diese Alters-
gruppe zugeschnittenem Wohnraum zu: denn 
bis 2030 feiern pro Tag 20'000 Menschen in 
den USA ihren 65. Geburtstag.

Die Bedürfnisse und Erwartungen der neuen 
Generation von Senioren haben den Markt für 
Seniorenwohnen verändert; ACRON hat dies 
seit langem erkannt und ihre Anlageobjekte 
diesem Wandel angepasst. Daher überrascht 
es keineswegs, dass unsere Seniorenwohn-
anlagen wie «The Hacienda at Georgetown» 
und «Sooner Station» selbst mit Kosmetik- und 
Friseurstudios sowie hauseigenen Restaurants 
wie dem «Alma» aufwarten können, das vom be-

rühmten Starkoch Stephan Pyles geleitet wird. 
Und sogar an die vierbeinigen Freunde der Se-
nioren ist gedacht. Unser Asset «The Villages of 
Windcrest» hat etwas ganz Besonderes zu bie-
ten: «Bark Park», ein eigens für die Hunde der Be-
wohner reservierter Bereich.

Die Seniorenwohnanlage von heute ist schon 
lange kein einfaches Pflegeheim mehr, sondern 
eine pulsierende Gemeinschaft mit zahlreichen 
Freizeitangeboten - und genau diesen Trend 
haben wir seit langem erkannt und umgesetzt.

Dadurch entstehen zusätzliche Nutzen für die 
Bewohner und stabile Einkünfte für unsere  
Investoren.
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U.S. MULTIFAMILY – 
BELTERRA VILLAGE
AUSTIN TX, USA

LAKE CAROLYN
IRVING TX, USA

MULTIMEDIA INHALT
BELTERRA VILLAGE 
PROJEKTÜBERBLICK

MULTIMEDIA INHALT
LAKE CAROLYN 
PROJEKTÜBERBLICK GEMEINSCHAFT MIT ANNEHMLICHKEITEN: 

FITNESS-STUDIO UND GEMEINSCHAFTSRÄUME

DER WOHNUNGS
MARKT IN DEN USA 
IST IM WANDEL.
Das klassische Einfamilienhaus wird zum 
Auslaufmodell, eine neue Generation von 
Berufstätigen entscheidet sich lieber für eine 
Wohnsituation, die ihrem Arbeitsumfeld ähnelt: 
flexibel, modern und dynamisch.
 
Die Nachfrage nach Eigentums- und Miet
wohnungen steigt. Mit unseren Experten und 
unserer Erfahrung behalten wir den Markt im 
Auge und schaffen aussergewöhnliche Quart
iere in vielversprechenden Wohngegenden.

BEI UNS IST 
MULTIFAMILY MEHR 
ALS EIN ZUHAUSE.
Ein besonderes Merkmal unserer Multifamily-
Assets in den USA ist, dass sie gleichzeitig 
gemeinschaftsorientiert sind:
Ergänzend zu den Wohneinheiten bieten 
Fitnessräume, Swimmingpools und 
Gemeinschaftsflächen ein zusätzliches Plus 
an Wohnkomfort. Ein Konzept, das sich einer 
wachsenden Popularität und Nachfrage erfreut.
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https://www.youtube.com/watch?v=YYeJV_pHJwU
https://www.youtube.com/watch?v=SkVG3uh3VRU


OFFICE - 
WOODEN 
LEUDELANGE, LUXEMBURG

MEHR ALS EIN PROTOTYP:
LUXEMBURGS ERSTES, IN HOLZBAUWEI-
SE GEFERTIGTES BÜROGEBÄUDE DIESER 
GRÖSSENORDNUNG

MULTIMEDIA INHALT
ZEITRAFFER BAUABLAUF
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WOFÜR STEHT ESG?
ESG („Environmental, Social and Governance“, zu 
Deutsch Umwelt, Soziales und Unternehmensführung) 
ist ein Begriff zur Darstellung der Finanzinteressen 
eines Unternehmens, die sich primär auf nachhaltige 
und ethische Auswirkungen fokussieren.
Die Kapitalmärkte nutzen ESG, um Unternehmen 
zu bewerten und Aussagen über ihren zukünftigen 
finanziellen Erfolg zu treffen.

In der Assetklasse Büro sind ESG-Aspekte 
entscheidend für die wirtschaftliche Nach
haltigkeit, sie fliessen bei jedem Erwerb in unsere 
Überlegungen im Hinblick auf eine zukünftige 
Weiterveräusserung mit ein. ESG-Kriterien haben 
sich schnell zu einem Standard entwickelt, 
wodurch Gebäude, die sie nicht erfüllen, schwer 
verkäuflich sind. Nach unserem Verständnis ist 
die Einhaltung der ESG-Anforderungen daher 
Beweis für die Nachhaltigkeit eines Gebäudes.

Mit Assets wie den WOODEN- und „Red 
Gehry“-Bürogebäuden formen wir nicht nur 
das Stadtbild von morgen, sondern nehmen 
auch positiven gesellschaftlichen Einfluss auf 
die Städte der Zukunft.
Wir sind uns unserer Vorreiterrolle bewusst und 
streben danach, neue Standards zu setzen.

«Nachhaltigkeit bedeutet, 
auch bestehende Anlage
immobilien zukunftsfähig 
zu machen.»

BEI ESG GEHT ES 
NICHT NUR UM 
SOLARANLAGEN.

IKONISCH: THE «RED GEHRY» 
BÜROGEBÄUDE IN DÜSSELDORF.
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https://www.youtube.com/watch?v=fFUTMr1O0xQ
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Wir halten stets nach aussergewöhnlichen Im-
mobilien Ausschau, die unseren Kunden die 
bestmöglichen Erträge auf ihr Investment bieten 
können.
Befindet sich eine Immobilie oder eine Objekt-
entwicklung in Ihrem Eigentum, die unsere  
Kriterien erfüllt, freuen wir uns auf die Einrei-
chung Ihres Projekts.

UNSER  
AKQUISITIONS
PROFIL: 
IDENTIFIZIERUNG 
DES ACRON ASSETS. 

Hinweis: 
Unser Akquisitionsprofil 
finden Sie auf unserer 
Website durch Scannen 
des QR-Codes.

KONTAKT 
Kai Bender
Managing Director 

ACRON GmbH
Neuer Zollhof 3
40221 Düsseldorf

+49 211 912 41 00
acquisition@acron.ch

ASSET
KLASSE

+ BÜRO + HOSPITALITY + LOGISTIK + WOHNEN + SPEZIAL
(z.B. Pflege, Betreutes Wohnen, 
MedCare)

STANDORTE 	▪ D: Big Seven
	▪ A: Wien
	▪ CH: Zürich, Genf, Basel, 

Bern
	▪ sonstiges Westeuropa:  

Metropolen

Business:
	▪ D: Big Seven
	▪ A: Wien
	▪ CH: Zürich, Genf, 

Basel, Bern
	▪ Sonstiges Westeuropa: 

Metropolen

Leisure:
	▪ DACH/Westeuropa:  

renommierte  
Destinationen

	▪ Westeuropa:  
einzelfallabhängig
	▪ gute Erschliessung  

(Strasse, Schiene,  
Wasser) notwendig

	▪ D: Big Seven
	▪ A: Wien
	▪ CH: Zürich, Genf, Basel, Bern
	▪ sonstiges Westeuropa: 

Metropolen

	▪ Westeuropa:  
Metropolen

EIGENSCHAFTEN 	▪ nachhaltige Architektur
	▪ sehr gute Mikrolage
	▪ Drittverwendungsmög-

lichkeit
	▪ ESG-Erweiterung  

möglich

	▪ >100 Zimmer
	▪ branded/unbranded
	▪ mit oder ohne Betreiber
	▪ Managementvertrag/Mietvertrag/ 

hybrider Vertrag

	▪ Logistik
	▪ Distributionszentren

	▪ betreiberabhängig  
(Track Record)
	▪ developerabhängig

KLASSIFIZIE-
RUNG

	▪ Core
	▪ Core+
	▪ Value Add
	▪ Development

	▪ «Trophy» (Bestand)
	▪ mit Werthebungspotenzial 

(under-managed/Investitions-/ 
Refurbishmentbedarf)
	▪ Development

	▪ Development 	▪ Development 	▪ mit Werthebungspotenzial 
(under-managed/Investi-
tions-/ 
Refurbishmentbedarf)

https://www.acron.ch/acquisition
mailto:acquisition%40acron.ch?subject=
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ACRON Group
Haus zur Kaufleuten
Pelikanstrasse 18
8001 Zürich | Schweiz
www.acron.ch

www.acron.ch

www.linkedin.com/company/acron-ag/

www.instagram.com/acrongroup/
UNSER ZÜRCHER UNTERNEHMENSSITZ
Haus zur Kaufleuten | Pelikanstrasse 18

https://www.acron.ch/
http://www.instagram.com/acrongroup/
http://www.linkedin.com/company/acron-ag/
http://www.acron.ch
http://www.linkedin.com/company/acron-ag/
http://www.linkedin.com/company/acron-ag/
http://www.instagram.com/acrongroup/
http://www.instagram.com/acrongroup/



